¢ N

ZARZADANIE . NARZEDZIA
UMIEJETNOSCIAMI !'E.'y;l o MARKETINGU
MENEDZERSKIMI ONLINE

i-.,,_..-ln

SrOLenid
DOFIN :] I'"IED"»"I.I"d I”IE‘

SaR .b

www.sar.org.pl

DOFINANSOWANIE

Ve ot JER NAET DO 80% 0

INNOWACJE
W MARKETINGU

STRATEGIA



http://www.sar.org.pl/

CHCESZ PODNIESC
KOMPETENCJE
SWOJEGO ZESPOLU?
SKORZYSTAJ

Z MIOZLIWOSCI,

JAKIE DAJE
DOFINANSOWANIE

@ SZKOLEN SAR!

—  NAWET 80%

Zarzadanie Umiejetnosciami
Menedzerskimi—Strategia
Marzedzia Marketingu Online
——Innowacje W Marketingu

SAKOLenig
DOFINANsOWa r_'l|..':"

SaR e

W odpowiedzi na nhowa sytacje rynkowa opracowalismy dla Pahnhstwa nowe
szkolenia, ktoére juz od listopada sg dostepne w ofercie SAR. S to:

SKUTECZNE NEGOCJACJE

Z/DROWA KUCHNIA FINANSOWA

/ARZADZANIE ZESPOLEM W FIRMIE MARKETINGOWEJ

BUDOWANIE RELACJI Z KLIENTEM

PODNOSZENIE POZIOMU EFEKTYWNQOSCI W PRACY AGENCJI REKLAMOWEJ

Dostepne sg rowniez szkolenia, ktore cieszg sie najwiekszg popularnoscig;:
e PROJEKTOWANIE STRATEGI MARKI
o PROJEKTOWANIE STRATEGI KOMUNIKACJI
e CONSUMER INSIGHT
o STORYTELLING

Wiecej informaciji na:
https://sar.org.pl/szkolenia-dofinansowane/

Jesli mozesz skorzystac¢ z dofinansowania, sprawdz oferte naszych szkolen
dostepnych w Bazie Ustug Rozwojowych PARP:

SZKOLENIA SAR W BUR



https://sar.org.pl/szkolenia-dofinansowane/
https://uslugirozwojowe.parp.gov.pl/wyszukiwarka/uslugi/szukaj?dostawcyUslug%5B%5D=20754&mozliwoscDofinansowania=0
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house of ZARZADZANIE FINANSAMI
Stosowanie strategii negocjacyjnych
wobec klientéw

SKUTECZNE NEGOCJACJE

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Wsparcie kadry zarzgdzajgcej i pracownikow agencji w wypracowaniu
celow i osiggnieciu rezultatow negocjowania i renegocjonowania umow
W nowej rzeczywistosci gospodarczej. Przygotowanie kompetencyjne
do przeprowadzenia rozmow negocjacyjnych z klientami, kontrahentami

i podwykonawcami.

Szkolenie poswiecone uspojnieniu poje¢ dotyczacych procesu negocjacyjnego. Poprzez
uczestnictwo w grach symulacyjnych uczestnicy przyjrza sie najwazniejszym mechanizmom
rzgdzgcym negocjacjami, przypomnag sobie kluczowe strategie negocjacyjne oraz palete
narzedzi i technik mozliwych do zastosowania w roznych sytuacjach. Dzieki réoznorodnosci
przyjmowanych perspektyw uczestnicy wzbogacg swoj warsztat negocjatora o nowe
zachowania, zwiekszajgce ich efektywnos¢ w rozmowach z kontrahentami.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Wszystkich pracownikow agencji i zarzadzaja-
cych agencija, ktérzy chcg swobodnie

I skutecznie negocjowac ze swoimi klientami,
kontrahentami i podwykonawcami.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule stacjonarnej
17 h szkoleniowych - 2 dni

TERMINY

9-10 stycznia
12-18 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

2.550 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=VOwxcpeWF0Ozt48hLt-KFEi15dQ1yahEnNZGzjDh2AhUMjdMUks3MUY3MlVVUFlQUzE2TUk2U1pKUS4u
https://sar.org.pl/artykul/307
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SaR e ZDROWA KUCHNIA
FINANSOWA AGENCJI

EFEKTYWNE ROZLICZANIE KOSZTOW,
MARZY, RENTOWNOSCI
| FINANSOW CALEJ AGENCJI

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Intensywne laboratorium zarzgdzania finansami agenciji. Buduje i wspiera
umiejetnosc aktywneqo zarzgdzania wynikiem, kosztami oraz ryzykiem
finansowym agenciji. Przygotowanie kompetencyjne do odpowiedzi na
wyzwania mikro i makroekonomiczne rynku, inflacje, potrzebe

optymalizaciji kosztow.

Wsparcie lub zbudowanie umiejetnosci aktywnego zarzadzania wynikiem, kosztami oraz
ryzykiem finansowym agenciji. Efektywne zarzgadzanie finansami i rentownoscig agencii.
Efektywna optymalizacja przychoddéw wzgledem ponoszonych kosztéw. Lepsze zarzgdzanie
ryzykiem finansowym i prawnym w umowach agenciji. Przygotowanie kompetencyjne do
odpowiedzi na wyzwania mikro i makroekonomiczne rynku, inflacje, potrzebe optymalizaciji
kosztow.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Wszystkich zarzgdzajgcych i/lub pracownikow,
ktdrzy sg odpowiedzialni za zarzgdzanie
finansami agencji i chcg efektywnie zarzgdzac
wynikiem, kosztami oraz ryzykiem finansowym
agencii.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule stacjonarnej
17 h szkoleniowych - 2 dni

TERMINY

15 grudnia 2022 r.

KOSZT SZKOLENIA

1.500 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=VOwxcpeWF0Ozt48hLt-KFEi15dQ1yahEnNZGzjDh2AhUNDNaRENJSEtaUkdFVE8xMFU0V1lFMzlIRi4u
https://sar.org.pl/artykul/340
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PODNOSZENIE POZIOMU

-
4 EFEKTYWNOSCI
\W PRACY AGENCJI REKLAMOWEJ

Consultant, Business Trainer

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Szkolenie definiuje pojecie efektywnosci marketingowej i wskazuje jej
wptyw na rozwoj biznesu. Okresla cele projektow marketingowych z
zastosowaniem metodologii SMART, odrdzniajac je od aktywnosci (dziatan
zmierzajgcych do ich uzyskania). Komunikuje cele do klienta i innych
interesariuszy projektu, uzyskujgc ich zrozumienie i wsparcie w ich
realizaciji.

Gtownym celem szkolenia jest podniesienie efektywnosci i odpowiedz na
pytanie jak dziatac¢ oraz jak sie komunikowac, aby byc¢ etektywnym w tym,
co sie robi i aby te efektywnosc¢ widziat i doceniat klient.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Witascicieli firm oraz osoby zarzgdzajgce firmami
marketingowymi, osoby wspotpracujgce z
klientami, osoby prowadzace projekty reklamowe
a takze menedzerdow srednieqo szczebla agencii
reklamowych i mediowych.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule stacjonarnej
12 h szkoleniowych - 2 dni

TERMINY

19-20 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

1.800 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=VOwxcpeWF0Ozt48hLt-KFEi15dQ1yahEnNZGzjDh2AhUQ0c1WDkxNEgxOUpDRDZCVTZFWUlJWkJZVi4u
https://sar.org.pl/artykul/341
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ZARZADZANIE ZESPOLEM W FIRMIE
MARKETINGOWEJ

ill+Knowlton Poland

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Jak osiggac¢ wyniki i nie wypalac¢ sie”? Jak reagowac na kolejne kryzysuy,
ktore pod nasze nogirzuca swiat? Jak pracowac z GenZ?

Szkolenie przygotowuje uczestnika do zwinnego poruszania sie po Nowe]
liderskiej rzeczywistosci. Pomaga w prowadzeniu zespotow w howoczesny
| skuteczny sposob, odnoszac sie do aktualnych potrzeb pracownikow na
rynku. Zamienia buzzwordy jak well-being czy neuronauka w praktyczne
narzedzia pracy lidera czy liderki. Kazdy z uczestnikow i uczestniczek
buduje swoj styl liderski w autentyczny sposob, w zgodzie ze swoimi
wartosciamii podejsciem do Swiata.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Pracownicy sektora, w tym witasciciele firm oraz
osoby zarzadzajgce firmami marketingowymi,
osoby menadzerowie iliderzy zespotow,
kierownicy projektéw, pracownicy dziatow HR

I inne osoby zajmujace sie tgq tematykg w branzy.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule stacjonarnej
12 h szkoleniowych - 2 dni

TERMINY

125, 27 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

1.800 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=VOwxcpeWF0Ozt48hLt-KFEi15dQ1yahEnNZGzjDh2AhUN0NGS0lXM0I5MVlITTVNUEQwMDAzMUNTRy4u
https://sar.org.pl/artykul/340
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BUDOWANIE RELACJI Z KLIENTEM

ill+Knowlton Poland

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Jak przestac¢ byc sprzedawcg czy serwisantem dla klienta, a stac sie
szanowanym partnerem? Jak wypozycjonowac relacje, zeby zawsze
,grac do tej samej bramki™? Jak przejs¢ od ,zrobcie to tak™ do ,wow,
kazde spotkanie z Tobg to realna wartos¢ dla mojego biznesu”.
Szkolenie przygotowuje uczestnika do nowoczesnej wspotpracy

z klientem, gdzie merytoryka, inteligencja emocjonalna i zautanie to
podstawa. Uczestnicy zdobedg umiejetnosci otwierania relacii,
prowadzenia ich przez sukcesy i trudne momenty oraz zamykania
waznych etapow. Dopasujg je do swoich zadan i osobowosci.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Wszystkich zarzgdzajgcych i/lub pracownikow,
ktdrzy sg odpowiedzialni za zarzgdzanie
finansami agencji i chcg efektywnie zarzgdzac
zespotem irozumiec .

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule stacjonarnej
12 h szkoleniowych - 2 dni

TERMINY

16, 20 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

1.800 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=VOwxcpeWF0Ozt48hLt-KFEi15dQ1yahEnNZGzjDh2AhURDhDUkhaOVMwSzZBU0M5N1dLTjhaWUFWRC4u
https://sar.org.pl/artykul/343
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PROJEKTOWANIE STRATEGII

et ~ KOMUNIKACJI
Marcin Samek
Strategy & Sole Director, McCANN Poland |

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Szkolenie przygotowuje do samodzielnego tworzenia efektywnych
strateqii komunikacii, czyli planu i zatozen komunikacyjnych, ktére stang
sie podstawg dziatan egzekucyjnych. Projektowania i prowadzenia
procesow strategicznych, tworzenia zatozen i plandw komunikacyjnych,
w efekcie ktorych powstajg efektywne i uzyteczne strategie komunikaciji.
Szkolenie przeznaczone jest dla wszystkich, ktorzy w codziennej pracy
tworza, lub wspottworzg strategie komunikaciji, ktore nastepnie stajg sie
podstawg do dalszej pracy nad egzekucjami.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Pracownikow dziatéw marketingu, tworzgcych
strateqgie dla prowadzonych przez siebie marek
oraz komunikacje marketingowa.

Pracownikow szeroko rozumianych agenciji
komunikacyjnych. Wszystkich, ktérzy tworzag lub
wspottworzg strategie komunikaciji dla
obstugiwanych marek.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule on-line (Zoom)
20 h szkoleniowych -3 dni (8xb h)

TERMINY
24, 25 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

2.500 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/r/zy3FdMscYP
https://sar.org.pl/artykul/311
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‘ STOSOWANIE CONSUMER INSIGHT
-l W KOMUNIKACJI MARKETINGOWEJ

Founder, HEURISTICA

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Szkolenie przygotowuje do nabycia wiedzy i umiejetnosci koniecznych
do poszukiwania insightow i efektywnego ich wykorzystania

w komunikacji marki, w tym do definiowania pojecia "consumer insight”
I wskazywania przyktadow konkretnych insightéow, samodzielnego
planowania i przeprowadzenia procesu zwigzanego z pozyskiwaniem
insightow. Uczestnicy szkolenia poznajg metody pozwalajgce docierac
do najbardziej wartosciowych insightow i oceny uzytecznosci

i przydatnosci zgromadzonych insightow.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Pracownikow dziatéw marketingu, tworzgcych
strateqgie dla prowadzonych przez siebie marek
oraz komunikacje marketingowa.

Pracownikow szeroko rozumianych agenciji
komunikacyjnych. Wszystkich, ktérzy tworzag lub
wspottworzg strategie komunikaciji dla
obstugiwanych marek.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule on-line (Zoom)

10 h szkoleniowych- 1 dzien

TERMINY

26 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

1.500 zt netto/ uczestnik


https://sar.org.pl/artykul/314
https://sar.org.pl/artykul/314
https://forms.office.com/r/nqyhUjrQyH
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ol ' PROJEKTOWANIE STRATEGII MARKI

CEQO, Brandoceans

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Szkolenie przygotowuje do prawidtoweqgo i sprawneqo projektowania
strateqii marki. Uczestnik zostanie przygotowany do dokonywania analiz
trendow i otoczenia kulturowego, wskazywania cech konkurentow,
definiowania specyficznych cech marki, ktére wyrdzniajg jg na tle
konkurenciji, precyzyjnej identyfikaciji grup docelowych oraz
opracowywania strategii marki, obejmujgcej jej misje i wizje, wybor
wartosci, piramide wyroznikow, jednozdaniowg definicje markii sposob
komunikowania sie marki.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Pracownikow dziatéw marketingu, tworzgcych
strateqgie dla prowadzonych przez siebie marek
Zapraszamy pracownikow dziatow strateqii

I kreacji, pracownikow innych dziatow, chcacych
uzupetnic swoje kompetencje w zakresie
projektowania strateqii marki.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule on-line (Zoom)
20 h szkoleniowych -3 dni (8xb h)

TERMINY

24, 25, 26, stycznia

KOSZT SZKOLENIA

2.000 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/r/SwzRKDRhQr
https://sar.org.pl/artykul/307
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STORYTELLING

& OPOWIADANIE HISTORII
ool W MARKETINGU

Founder, HEURISTICA

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Szkolenie przygotowuje do prawidtoweqgo i sprawnego opowiadania
historii w marketingu (storytelling), w tym w szczegdlnosci do
dobierania wtasciwej, wiarygodnej historii, postugiwania sie strukturami
narracyjnymi w celu opowiadania historii, sprawnego dobierania narzedzi
i technik adekwatnych do celu i charakteru przekazywanej opowiesci

I wykorzystywania werbalnych i niewerbalnhych sposobdéw panowania
nad przekazywaniem informacii.

ZAPISZ SIE WIECEJ O SZKOLENIU

ZAPRASZAMY

Osoby zajmujgce sie marketingiem i PR;
copywriterow; kadre zarzgdzajgcg - w tym

w szczegolnosci account managerow i account
directorow, Project manageréw , copywriterow,
art directorow.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule on-line (Zoom)
20 h szkoleniowych - 2 dni (2x7,5 h)

TERMINY

23, 24 stycznia

KOSZT SZKOLENIA

2.500 zt netto/ uczestnik


https://sar.org.pl/artykul/313
https://sar.org.pl/artykul/313
https://sar.org.pl/artykul/313
https://forms.office.com/r/ApcANhuvNJ
https://sar.org.pl/artykul/313
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ROZWIJANIE ORGANIZACJIl POPRZEZ
TRANSFORMACJE CYFROWA
MARKETING OPARTY NA DANYCH

GLOWNE ZALOZENIA SZKOLENIA

Szkolenie poswiecone jest zagadnieniu Digital maturity, czyli dojrzatosci
cyfrowej, ktore przedstawia, w jakim stopniu w danej firmie i w ramach jej
dziatalnosci wykorzystujemy dostepne rozwigzania cyfrowe, jak sg
wdrazane i rozwijane dostepne technologie, innowacje czy kompetencje
pracownikow, i w koncu jak postepujgcy proces cyfryzaciji jest
realizowany w firmie, przede wszystkim z perspektywy marketingu.
Podczas szkolenia zostanie omowionych 6 obszarow, ktére odpowiedzg
na najwazniejsze pytania, przed jakimi uczestnik stanie chcac
przeprowadzac proces cyfryzacji biznesu w swojej firmie.

DEEEESEN  wiece o szcoLeny

ZAPRASZAMY

Witascicieli firm, prezesow, cztonkdow zarzagdu.
Marketerow - kadry menedzerskiej
odpowiedzialnej za procesy cyfryzacji biznesu
w swoich firmach.

FORMA SZKOLENIA

Szkolenie realizowane w formule stacjonarnej
17 h szkoleniowych - 2 dni

TERMINY

syczen 2023

I
KOSZT SZKOLENIA

3.000 zt netto/ uczestnik


https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=VOwxcpeWF0Ozt48hLt-KFEi15dQ1yahEnNZGzjDh2AhUMzhRSE41QVQ0U0dZSEtMMlZEWTRaRFcxOC4u
https://sar.org.pl/artykul/307

NAJLEPSI

| NAJBARDZIEJ
DOSWIADCZENI
TRENERZY

AUTORSKIE

| SPRAWDZONE
PROGRAMY
SZKOLENIOWE

NAJLEPSZE
POLACZENIE
WIEDZY

Z PRAKTYKA

NAJSWIEZSZE
CASY Z RYNKU
| NOWATORSKIE
ROZWIAZANIA

GWARANTUJEMY

POMOC W DOBORZE SZKOLEN.
WSPARCIE NA KAZDYM ETAPIE UBIEGANIA SIE
O DOFINANSOWANIE.

ZAPRASZAMY

KONTAKT:
szkolenia@sar.org.pl
tel. 794 575 525; b08 308 012

Jesli chcesz, abysmy zajeli sie formalnosciami wypetnij
formularz, ktory zawiera pola potrzebne do ztozenia
whniosku: LINK
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